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Описание	курса	

	
Доминирующий	 подход	 в	 мейнстримной	 экономике	 основан	 на	 неоклассической	
парадигме,	 которая	 рассматривает	 рациональных	 экономических	 агентов,	 обладающих	
адекватным	 мировоззрением,	 стабильными	 предпочтениями	 и	 всегда	 принимающих	
оптимальные	 решения.	 Однако	 хорошо	 задокументированные	 систематические	
отклонения	 от	 рациональности	 ставят	 под	 сомнение	 универсальность	 этого	 метода.	
Поведенческая	 экономика-	 это	 относительно	 новое	 направление,	 предлагающее	
альтернативу	 модели	 полностью	 рациональной	 экономики.	 Объединяющей	 чертой	
различных	 исследовательских	 программ,	 связанных	 с	 этим	 направлением,	 является	
попытка	 привнести	 психологический	 реализм	 в	 экономический	 анализ.	 Некоторые	
работы,	в	основном	более	ранние,	сосредоточены	на	документировании	систематических	
расхождений	реального	поведения	людей	с	тем,	которое	предсказывают	мейнстримные	
экономические	 модели.	 Другие	 включают	 более	 реалистичные,	 психологически	
обоснованные	допущения	в	экономические	модели	для	изучения	их	последствий.	Третьи	
же	стремятся	объяснить	кажущееся	иррациональным	поведение	с	помощью	инструментов	
экономики	и	теории	игр	с	некоторыми	незначительными	отступлениями	от	стандартных	
предположений.	

Данный	 курс	 охватывает	 основные	 темы,	 как	 теоретические,	 так	 и	 эмпирические,	
поведенческой	 экономики.	 Основное	 внимание	 будет	 уделено	 использованию	 моделей	
поведенческой	экономики	для	объяснения	реальных	жизненных	явлений.	Курс	состоит	из	
14	лекций	и	6	семинаров.	

Изучение	курса	позволит	студентам	расширить	свой	кругозор	в	экономике,	открыть	новые	
направления	 для	 исследований	 и,	 оптимистично,	 поможет	 избежать	 некоторых	
поведенческих	ловушек	в	жизни.	

	
Требования	к	курсу,	система	оценивания	и	политика	посещаемости	

Пререквизиты:	Микроэкономика	1-5,	Эконометрика	1-2.	

mailto:aarodina@nes.ru


Итоговая	оценка	основывается	на	двух	домашних	заданиях,	командном	проекте	(эссе	на	
основе	академической	статьи	с	существенной	добавленной	стоимостью,	презентация	эссе)	
и	письменном	итоговом	экзамене.	Пересдача	также	проводится	в	письменной	форме.	

Система	оценивания:	письменное	эссе	(20%),	презентация	эссе	(20%),	оценка	презентаций	
других	студентов	(10%),	два	домашних	задания	(по	10%	каждое),	итоговый	экзамен	(30%).	
Формат	пересдачи	совпадает	с	форматом	итогового	экзамена.	

Для	успешной	сдачи	курса	необходимо	набрать	не	менее	30	баллов	(из	100)	за	экзамен,	не	
менее	40	баллов	(из	100)	за	эссе	и	не	менее	40	баллов	(из	100)	за	презентацию.	

Эссе	 должно	 быть	 основано	 на	 статье,	 выбранной	 студентом	 из	 предложенного	 списка	
(список	и	подробные	рекомендации	будут	розданы).	Эссе	пишется	командой	из	2-3	студентов.	
В	эссе	следует	кратко	изложить	основные	идеи	и	результаты	(с	интуитивным	объяснением)	
исходной	 статьи,	 представить	 конструктивную	 критику	 статьи	 и,	 что	 важно,	 содержать	
краткое	оригинальное	расширение,	выполненное	командой.	Обычно	объём	эссе	составляет	
5-15	страниц.	

Презентация	 готовится	 в	 тех	же	 командах;	 каждый	 участник	 команды	должен	 принимать	
участие	в	презентации.	

Каждый	студент	должен	принять	участие	в	оценивании	двух	презентаций	других	студентов,	
что	включает	в	себя	задание	докладчикам	как	минимум	одного	вопроса	и	предоставление	
краткого	резюме	ключевых	выводов	из	презентации	вместе	со	списком	вопросов.	По	крайней	
мере	одна	из	оцениваемых	презентаций	должна	проходить	в	другой	день,	отличный	от	дня	
собственной	презентации	студента.	

	
Содержание	курса	

	
Курс	охватывает	несколько	ключевых	тем	поведенческой	экономики,	таких	как	
полезность,	зависящая	от	референтной	точки,	различные	типы	референтных	точек,	
временная	несогласованность	предпочтений,	проекционное	смещение,	неверные	
убеждения	и	т.д.	
	
Часть	1.	Евгений	Яковлев	

	
Лекции	1-2.	Краткое	введение.	Временная	несогласованность	предпочтений	
● Введение	в	проблему	ошибочного	прогнозирования	предпочтений.	
● Ошибочное	прогнозирование	будущей	полезности:	принципы	и	эмпирические	

данные.	
● Ошибочное	прогнозирование	будущей	полезности:	моделирование	и	приложения.	

	
Лекции	3-4.	Временная	несогласованность	предпочтений	
● Принципы	предпочтений	с	перекосом	в	пользу	настоящего	и	прокрастинация.	
● Введение	в	смещения	в	суждениях	и	квази-байесовские	модели.	
● Эмпирические	работы	по	предпочтениям	с	перекосом	в	пользу	настоящего.	

	
Лекции	5-6.	Социальные	предпочтения	
● Введение	в	социальную	выводы	и	их	отсутствие.	
● Рекопроцирующие	предпочтения,	самооценка	и	социальный	имидж.	

	
Лекции	7.	Эффекты	фокусировки	и	группировки	



● Эффекты	фокусировки	и	группировки.	
● Контекстные	эффекты	и	искажения,	зависящие	от	набора	альтернатив.	
	
Часть	2.	Антон	Суворов	

Лекции	8-9.	Предпочтения,	зависящие	от	референтной	точки;	эффект	владения	
● Введение	в	зависимость	от	референтной	точки	и	теорию	перспектив.	
● Эффект	владения.	
● Зависимость	от	референтной	точки	в	условиях	рациональных	ожиданий;	личное	

равновесие.	
	
Лекции	10-11.	Предпочтения,	основанные	на	убеждениях,	искажённое	мировоззрение	
● Когнитивный	диссонанс	и	его	экономические	последствия.	
● Предвосхищающая	полезность	и	эго-полезность,	излишняя	самоуверенность.	
● Излишняя	самоуверенность	и	самоконтроль.	

	
Лекции	12.	Озабоченность	репутацией	
● Имиджевые	проблемы	и	просоциальные	установки.	
● Эффективность	стимулов	при	наличии	имиджевых	проблем.	

	
Лекции	13-14.	Внутренняя	мотивация.	Стимулы	при	наличии	внутренней	
мотивации	

● Имиджевые	проблемы	и	просоциальные	установки. 
	
	
Примеры	заданий	для	оценки	знаний	

	
ЗАДАНИЕ	1	
	
Братья	Петя,	Ваня	и	Андрей	ходят	в	кино	по	субботам.	У	них	есть	деньги	только	на	4	
фильма	из	пяти	которые	показывают	в	этом	месяце	(так	уж	получилось	что	в	этом	
месяце	пять	суббот).	У	них	одинаковые	полезности	от	фильмов	которые	представлены	в	
таблице.	Все	имеют	полезности	Ut	=	ut	+	β	∑	(0.9999	)	i	u	t+i	.	
Петя	time	consistent,	Ваня	sophisticated	time	inconsistent	(	β	=	β*	=1/2	)	и	Андрей	naive	time	
inconsistent	(	β	=1/2,	β	*	=1	).	
В	решении	можете	заменять	δ	=0.9999	на	δ	=1	когда	это	не	принципиально.	
	
Полезности	от	походов	в	кино	
следующие	1я	суббота	3	
2я	суббота	3	
3я	суббота	5	
4я	суббота	8	
5я	суббота	13	
а)	В	какой	день	Петя	не	пойдет	в	кино?	
b)	В	какой	день	Ваня	не	пойдет	в	кино?	
с)	В	какой	день	Андрей	не	пойдет	в	кино?



ЗАДАНИЕ	2	

Оля	идет	покупать	на	рынок	туфли.	Она	ожидает	что	на	рынке	возможны	две	цены	(	p_l	=4,	
p_h	
=10	)	,	вероятность	Pr(	p=	p_h	)=0.5	.	Олина	полезность	u(	c1,c2;r1,r2	)=vc1+n(	v(	c1-r1	)	)-
c2+n(	r2-	с2	)	.	Здесь	c1	туфли	(1	если	купила,	0	если	нет)	,	с2	деньги.	Gain-loss	полезность	
n(x)=x	for	x>0	and	n(x)=	λ	x	for	x<0	.	Ценность	туфель	v	равна	12	.	
Reference	Points-	ее	ожидания	относительно	количества	денег	которые	он	потратит	и	
туфель	которые	она	купит.	
а)	Пусть	loss	aversion	λ	=1	.	Как	себя	будет	вести	Оля	когда	придет	на	рынок?	
Далее	пусть	λ	=2	.	
b)	Опишите	самоподдерживающие	(равновесные)	стратегии	Оли.	
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Политика	академической	честности	

Списывание,	плагиат	и	любые	другие	нарушения	академической	этики	в	РЭШ	не	
допускаются.	


